Resultaten Emigratiemonitor zomer 2007

Een constante stroom van emigranten wordt een vertrouwd beeld

Ondanks dat het CBS recentelijk aangaf dat emigratie over haar top heen is, laat de
Emigratiemonitor een ander beeld zien. Het aandeel dat serieus nadenkt over emigratie blijft
stijgen. Voor de zomereditie van de Emigratiemonitor zijn recentelijk 1009 Nederlanders over

emigratie ondervraagd.
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Het verschil tussen het CBS en de Emigratiemonitor is wel dat de eerste de daadwerkelijke
emigratiecijfers kan publiceren en de monitor vooral een trend aangeeft. Toch ziet Buysse
Immigration in de praktijk geen daling van het aantal visumaanvragen voor de landen Canada,
Australié en Nieuw-Zeeland. Voor Canada is zelfs een behoorlijk stijging zichtbaar. Het is alleen
zo dat de doorlooptijden van de visumaanvragen bij de buitenlandse immigratiediensten oplopen
(o.a. gezien de toenemende belangstelling), waardoor mensen die op dit moment in de procedure
zitten, later naar het emigratieland vertrekken dan ze vooraf voorzien hadden. Wellicht geeft dit in
de CBS-cijfers de stabilisatie weer.

Emigratie van anderen leidt tot emigratie
De volgorde van de top 5 wat de eerste aanleiding was om te overwegen te emigreren, blijft
constant. In het voorjaar constateerden we al dat stages/jongerenprogramma’s en de ervaring
van familie/vrienden een steeds grotere rol gaan spelen als belangrijkste aanleiding tot het

overwegen van emigratie. Nu zien we een opmerkelijke stijging bij het motief ‘emigratie-

ervaringen van anderen’. Emigreren lijkt ‘gewoon’ te worden en werkt blijkbaar aanstekelijk.

aug. 2005 | febr. 2006 | aug. 2006 | febr. 2007 | aug. 2007
- op vakantie geweest 30% 27% 26% 27% 25%
- maatschappelijke gebeurtenis 18% 20% 13% 16% 16%
- persoonlijke gebeurtenis 13% 13% 18% 18% 13%
- ervaring familie/vrienden - 3% 4% 4% 10%
- stage, jongerenprogramma - 4% 5% 7% 8%

Redenen tot emigratie

Trendwatcher Adjiedj Bakas gaf in het boek ‘Emigreren kun je leren’ (2006) al aan dat emigreren
volledig ingeburgerd gaat raken. Ook voorspelde hij dat financiéle motieven een grotere rol gaan
spelen naast motieven als rust, ruimte, mentaliteit en veiligheid. Voor het eerst zien we in de

Emigratiemonitor iets van die voorspelling terug.
De trend in de belangrijkste redenen tot vertrek ziet er als volgt uit:

febr. 2006 | aug. 2006 | febr. 2007 | aug. 2007
(wisselvallig) klimaat 13% 16% 14% 15%
bemoeizucht van overheid 9% 9% 5% 12%
(intolerant) gedrag van medeburgers 12% 11% 15% 10%
ruimte(gebrek) 13% 9% 10% 10%
Nederlandse belastingstelsel 3% 2% 5% 8%
kosten van levensonderhoud 0% 1% 3% 6%




Dit alles spreekt niet echt in het voordeel voor het leefklimaat in Nederland. Dus is het niet
verwonderlijk dat als iemand bezig is om emigratie te overwegen, dat de balans doorslaat naar
het aanstaande emigratieland.

Als de aanstaande emigranten kinderen hebben, spelen meer natuur, veiligheid en ruimte voor
de kinderen een belangrijke rol om emigratie te overwegen.

Spanje en Australié onverminderd populair als emigratieland

Voorkeursland (Europa) aug. 2005 | febr. 2006 | aug.2006 | febr.2007 | aug. 2007
Spanje 11% 11% 10% 8% 10%
Duitsland 6% 5% 9% 6% 8%
Italié - 2% 3% 4% 7%
Frankrijk 7% 6% 8% 7% 6%
Belgié 5% 1% 8% 4% 5%
Noorwegen 7% 4% 2% 3% 3%
Voorkeursland aug. 2005 | febr. 2006 | aug. 2006 febr. 2007 | aug. 2007
(buiten Europa)

Australié 10% 11% 14% 11% 11%
Canada 6% 7% 8% 5% 7%
Nieuw-Zeeland 8% 4% 6% 8% 5%
USA 6% 7% 4% 6% 4%

De resultaten zijn afkomstig uit de Emigratiemonitor; een halfjaarlijks onderzoek over de
achtergronden van emigratie. Het onderzoek wordt door RM Interactive, in opdracht van Buysse
Immigration uitgevoerd onder 1.000 Nederlanders van 18 t/m 60 jaar.
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